
I tuoi incarichi principali 

•	 Comprendere gli sviluppi del 

mercato nel settore della stam-

pa e della comunicazione

•	 Implementazione di strategie di 

vendita legate al cliente

•	 Supporto complessivo dei clienti 

abituali 

•	 Mantenere ed ampliare le rela-

zioni con i clienti esistenti

•	 Consulenza competente ai clien-

ti e acquisizione di nuovi clienti

•	 Realizzazione di obiettivi di ven-

dita, fatturato e profitto definiti

Caratteristiche 

•	 Solida formazione nelle vendi-

te, studi commerciali o diplo-

ma di maturità in una scuola 

superiore commerciale

•	 Forte capacità comunicativa

•	 Ottime capacità di vendita e di 

negoziazione

•	 una porzione di buon senso ;-)

•	 Approccio strutturato orienta-

to agli obiettivi e ai risultati

•	 Alta flessibilità e disponibilità 

a viaggiare

•	 Mentalità hands-on e capacità 

di lavorare in un team

•	 Buona conoscenza delle lingue 

straniere (tedesco, inglese)

Noi offriamo 

•	 Un lavoro molto variegato 

in un’ azienda moderna

•	 Gamma di prodotti innova-

tivi con un grande beneficio 

per il cliente

•	 Lavorare per clienti locali e 

internazionali

•	 Atmosfera di lavoro tran-

quilla

•	 Processi di decisione brevi 

•	 Remunerazione orientata 

alla performance

•	 Macchina aziendale, cellula-

re e computer portatile 

•	 Ulteriori opportunità di 

formazione
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 Sales / Vendita / Customer  
 Consultant (m/f/d) 

 Invia il tuo curriculum a  

jobs@longo.media

LONGO AG, con sede a Bolzano (ITA) e Augsburg (GER), è un‘azienda con orientamento internazionale nei settori 

della stampa, della creatività (agenzia pubblicitaria) e del packaging. In LONGO cerchiamo soluzioni innovative e 

vediamo le sfide come opportunità. Dalla prima idea alla confezione finita, abbiamo bisogno di TE!


